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Beneficios

Herramienta para diseno
de estrategias de
desarrollo productivo
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Contexto Mipymes luego de la pandemia

Es mas dificil iniciar un
negocio. Pero existen
nuevos mercados

Implementacion de
nuevas herramientas.
Digitalizacion y uso de

tecnologias son puntos
claves

Capacitaciony
especializacion del
capital humano. Evaluar
capacidades

El trabajo y apoyo de los
Gobiernos es
fundamental



cComo apoyar? ¢Cuales sectores?
En un contexto de presupuestos
limitados hay que priorizar

Implementacion metodologia SELA
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¢Sabemos cudles -l
son nhuestros SRR Y
potenciales?
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Es determinante conocer cuales soh Shat e
nuestras ventajas e :

Absolutas
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La receta de la abuela
“Know How”



“se puede importar
maquinaria, manuales,
instructivos, pero si no
tienes el know how, eso
no sirve para producir
riqueza”. Ricardo
Hausmann



Metodologia para la
identificacion de nichos
productivos potenciales
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. Coémo funciona?

Analisis estructural
capacidades productivas

Know how y complejida
economica

Proximidad - Ubicuidad -
Densidad

Identificacion de
roductos y sectores

potenciales .
Mapear sectores/Encadenamientos



Mapeo de sectores

Alemania




Mapeo de sectores

MéXxico




Mapeo de sectores

Paraguay




¢, Que permite la metodologia?
Estimacion de modelos estadisticos que eliminan
sesgos de seleccion de sectores potenciales
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Probit

Exportaciones

Empleo

Probabilidades de
aparaciony
desaparicion

Incluir un nuevo
producto en la

canasta exportadora

Surgimiento nueva
industria en una
region determinada
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Asistencia técnica SELA- o R

Implementacion Presentacion de
modelo exportaciones resultados
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RESULTADOS
MAPEOS DE
PRODUCTOS EN
EL PARAGUAY




Sectores potenciales
identificados
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Conceptos importantes

PCl: indice de complejidad de un
producto (-1,1).

ECI: indice de complejidad de un pais.

P.A: probabilidad de aparicion de un
producto en la canasta exportadora.




COMPLEJIDAD ECONOMICA DEL PAIS
EN AUMENTO
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.QUE IDENTIFICAMOS?

TOP 40
PRODUCTOS




Quimicos

13 PCIl prom.
roductos 0.86
( 5\ s P.A prom.
o 0,69 Sales de 6xidos oximetalicos

Film cinematografico

Productos medicinales y
farmaceuticos

Medicamentos (incluye veterinarios)

Fertilizantes/abonos




Maqguinaria

/ PCIl prom.
producto 0.85

P.A prom. Maquinaria agricola (excepto tractores)

Maquinas para elaborar alimentos

Bombas para liquidos con dispositivos
de medicion

Equipos mecéanicos de manipulacion

Remolques y semi remolques




Manufacturas Opticas, medicidn,

filmografia
.
PCIl prom.
roductos 0.87
P.A prom.
0,75 Elementos opticos

Insumos para equipos
fotogréaficos

Insumos para ensamblaje
relojes

Aparatos para medicion
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77 Utilidad de resultados

v Identificar aquellos sectores con altas
probabilidades de apariciéon y desaparicion.

v Apuestas seguras 6 complejas. Combinacion
de ambas.

v’ Formular programas capacitacion,
financiamiento, incentivos fiscales.

5 v’ Promocién encadenamientos nacionales y
regionales.

v’ Fortalecimiento ecosistema empresarial ,'
Mipymes. * ¢ o .
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