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Introduzione


 

L’obiettivo di questo intervento è presentare una 
metodologia di valutazione degli effetti economici, sociali e 
ambientali derivanti dalla protezione delle Indicazioni 
Geografiche. Valutare la sostenibilità della protezione



 

La metodologia può essere applicata con alcuni 
adattamenti anche a marchi collettivi e altre forme di 
regolazione della qualità di processo/prodotto che 
prevedono un regolamento d’uso



 

Può essere applicata sia a prodotti agricoli e alimentari che 
a prodotti dell’artigianato 
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La metodologia


 

Lo studio è stato realizzato nell’ambito di un ampio progetto 
di cooperazione sulle IG tra Swiss Intellectual Property 
Institute e Jamaica Intellectual Property Office.



 

La metodologia generale è stata applicata su alcuni prodotti 
agro-alimentari della Giamaica che hanno avviato un 
percorso per l’ottenimento della protezione della IG (Blue 
Mountain coffee, Jamaica Rum, Jamaica Jerk)

La metodologia completa è pubblicata in:
Belletti G., Marescotti A., Paus M., Reviron S., 
Deppeler A., Stamm H., Thévenod-Mottet E. (2011), 
The Effects of Protecting Geographical Indications. 
Ways and Means of their Evaluation, Publication No 7, 
Swiss Federal Institute of Intellectual Property, Bern 
(http://www.ige.ch)
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L’oggetto di analisi


 

I prodotti di qualità legata all’origine sono “oggetti complessi”:


 

Legami con risorse specifiche naturali e umane


 

Storia e tradizione, e legami con la cultura e la popolazione locale


 

Dimensione collettiva e conoscenza locale condivisa (produzione e consumo)



 

La protezione normativa  delle IG normalmente è basata su 
regole condivise di produzione (Disciplinare)



 

Questo processo di codificazione delle regole e la protezione IG:


 

Ha effetti sulle performances di mercato (prezzi, quantità, qualità, canali…)


 

Modifica l’equilibrio competitivo nella filiera (rapporti tra imprese, vantaggi 
di marketing, effetti di esclusione)



 

Ha effetti sulle dimensioni sociali e ambientali (per il legame con le risorse 
naturali e umane: varietà tradizionali, sistemi di produzione, cultura e 
conoscenza locale, tradizioni e costumi…)
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Soprattutto dopo il TRIPS Agreement  (WTO 1994), 
l’interesse per le IG è cresciuto molto nel mondo.



 

Molte aspettative legate agli effetti positivi che la 
protezione IG può generare (differenziazione su mercati 
maturi, protezione da uso scorretto del nome)



 

Ma la maggior parte delle iniziative procede senza una 
consapevolezza degli effetti. La protezione delle IG viene 
spesso ritenuta capace di per sé di generare valore per le 
imprese. Visione ottimistica 

 

visione realistica



 

Non vengono esaminati i complessi effetti economici che la 
codificazione delle regole e la protezione normativa innesca, 
e vengono trascurati gli effetti sociali e ambientali

Quadro di riferimento
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La metodologia che proponiamo si basa su confronti 
intertemporali (confronto prima vs dopo). 

L’approccio metodologico proposto

Fase di 
costruzione

- Obiettivi
- Aspettative

- Catene di causalità
- Indicatori

t0
Situazione IG

t1
Situazione IG

Valutazione

- Cosa è successo?
- Perché?

- Ruolo IG?
raccolta informazioni

Indagine



 

Alcuni effetti si manifestano subito, altri nel tempo 

 

t1, t2, …


 

Importanza di una valutazione partecipativa: molti 
stakeholders coinvolti con diversi punti di vista e aspettative 


 

ruolo dell’azione collettiva
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Tipologie di effetti

Effetti di 
1° ordine


OutputsOutputs
First  results

Effetti di 
2° ordine


OutcomesOutcomes
Immediate 

dis/advantages

Effetti di 
3° ordine


ImpactsImpacts

Other actors, 
env.&soc,  
long run

e.g. numero di imprese registrate, numero di imprese che usano la IG protetta

e.g.variazione dei prezzi del prodotto IG

e.g. impatto sulla biodiversità e conservazione della cultura locale, sul turismo

Regole IG


InputInput

La metodologia contiene una sistematizzazione dei più 
importanti effetti potenziali della protezione IG



Moderador
Notas de la presentación
As I hope you can see, we tried to classify all possible relevant effects coming from a regulation/protection of the GI
In first order we put for example the number of firms potentially interested in the GI, as well as the number of the firms that really make use of the RGI, quantities labeled as GI, or again the consciousness of the stakeholders about the existence and the functioning of the system
In second order effects, that is the area where normally attention of firms is paid, there may be 
- effects on the structure of the GI system
- effects on the economic performance of the GI system as a whole and at single firm level
- effects on consumers and markets (here for example the effects on usurpation and imitation of the GI)
Third order effects capture the indirect effects. Here for example we have a particular attention on the “social and environmental sustainability of the system”.



Effetti sulla 
performance 

economica del 
sistema IG

Prezzi

Costi

Profitti

Altri effetti 
economici

Effetti sulla performance economica
Esempio:

materie prime
Al produttore
…..
Al consumo

Controllo e certificazione
Non conformità
Adeguamento strutturale
………

A livello di filiera
Produttore agricolo
Industria
………

Accesso nuovi mercati (export)
Diversificazione canali
Stabilità attività
Reputazione
qualificazione assortimento
………

Moderador
Notas de la presentación
Normally, the most important expected effect of the GI registration
is the increase of producers‟ income (producers such as farmers, processors,
and distributors). At the firm level, income over time is a result of the difference between
RGI turnover and RGI costs. RGI turnover is affected both by price levels and quantities
sold..
PRICE�It is quite common to focus only on the price level as an index of the “success” of the GI registration. It is quite obvious, however, that the price of the RGI product sold is but one of the variables to be kept under observation, and higher prices do not necessarily lead to increases in income.
INDICATOR OF PRICE AND BENCHMARKING
Expected price premiums are often achieved, but they have to be compared to prices
of similar and relevant products. Depending case by case, that is: the price of other
RGI products of the same category; the price of non-RGI product (in local or other markets);
and the prices in specific markets that are really accessible for local producers.
NON-RGI Firms
The analysis should include consideration of the effects on non-RGI firms‟ business, as well as the
effects on firms not able to comply with the CoP rules at production system level.
COSTS
Also, production costs could change due to the use of the RGI, at least there will be control and certification costs.
Besides, compliance with the Code of Practices may generate additional costs: 
adaptation of the production process (e.g. new equipment required by the CoP to keep separate
RGI and non-RGI production processes inside the same firm);
implementation of the certification system with new competencies and skills to be acquired and administrative burdens 
increases in the cost of variable or fixed inputs could occur because the CoP may ask for higher-quality raw material and other inputs, and/or create monopolistic market conditions on fixed production factors, typically the land.
OTHER EFFECTS
RGI may
- open new marketing channels and new geographical markets 
-business stability
- image of firms’ portafolio
DISTRIBUTIVE EFFECTS
The issues of horizontal and vertical distribution of the extra price, extra costs and profitability
are very relevant and controversial in RGI product literature (Reviron, 2009).
The “territorial rent” may bring more benefit to big companies than to small producers,
or to firms at downstream levels of the product supply chain than to raw material producers
(farmers, or first processors). Besides, in the absence of control systems, or
poor functioning of those in use, external or even internal actors can capture and usurp
the acquired reputation of the RGI.
An increase of the RGI product price may lower prices of Origin Products endowed with
characteristics very close to those of the “true” RGI products but produced by firms not
able to comply with the official specifications. 
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Caffè BM: performance economica

Prezzi
Aumento del prezzo finale non atteso, perché
- I prezzi sono già alti, e ulteriori aumenti non sono sostenibili dal mercato
- I prezzi non sono controllati dal sistema BM perché dipendono dai mercati esteri (Giappone) 
- La concorrenza di altri caffè speciali sul mercato è aumentata

Costi
IG può generare altri costi per le imprese, a causa dei costi di certificazione e controllo
Inoltre ci sono costi di attamento, che possono essere alti per le imprese che non usano altri 
schemi di certificazione. Questi costi dipenderanno dalle regole del governo giamaicano e da 
come verranno organizzate queste attività.

Profitto Elevata variabilità: difficile da misurare senza indagini specifiche (e costose) 

Distribuzi 
one VA

Distribuzione lungo la filiera: non ci sono modifiche attese nella distribuzione del VA lungo la 
filiera, anche se l’aumento (potenziale) del valore aggiunto potrebbe beneficiare più gli 
attori a valle lungo la filiera (primi trasformatori, torrefattori)

Altri 
effetti 
economici

Le imprse del BM si attendono che la protezione dell’IG possa aiutarli a aprire nuovi mercati 
esteri e ridurre la dipendenza dal mercato giapponese. E’ attesa anche l’apertura di nuovi 
canali commerciali (mercati di nicchia)

La protezione IG può anche sostenere la stabilità dei rapporti commerciali con I clienti
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XV olio Toscano e prezzi

IGP Toscano

Toscano NON IGP



La valutazione degli effetti della protezione delle 
Indicazioni Geografiche. Una proposta metodologica

G.Belletti, A.Marescotti

Ciliegia di Lari: no alla protezione
Risultati negativi attesi (dalla 
discussione tra produttori di ciliegie):

Aumento dei costi di produzione 
(certificazione, tracciabilità)
Costi legati alla percentuale di prodotti non 
conformi
Aumento delle tasse e della burocrazia per il 
passaggio da economia informale a formale 
Aumento degli usi scorretti del nome a causa 
di prezzi più alti del prodotto GI
Perdita di agro-biodiversità (il successo 
commerciale della DOP potrebbe rendere 
antieconomico coltivare le varietà tradizionali)
Aumento della concorrenza (soprattutto se la 
zona di produzione ammessa viene allargata a 
causa di “pressioni politiche”)

I produttori hanno deciso di non presentare la domanda di protezione



Esempi di indicatori su effetti sui prezzi

Aspetto critico: selezione 
di indicatori rilevanti per 
ogni area. 

Gli indicatori devono 
essere :
• Rilevanti
• Scientificamente 

consistenti
• Misurabili

Le fonti statistiche 
ufficiali spesso non 
riportano dati specifici 
utili per la valutazione: 

 
indagini specifiche
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Indicatori

Moderador
Notas de la presentación
A critical step is the selection of relevant indicators for monitoring each area of impact. Indicators should be:
Relevant
Scientifically consistent
Measurable

Official statistical sources often do not provide specific, useful data for the GI evaluation. So, providing, collecting and organising data can be a very expensive activity. 

In order to make monitoring and evaluation activity feasible, integration among different activities related to the GI registration, inspection, and functioning is key. This means that in the design of the GI institutional and administrative framework, synergies between administrative procedures and monitoring and evaluation issues should be pursued. Administrative procedures, such as control and certification, may generate data (as the number and type of firms using the GI, quantities certified and sold with the registered GI, selling prices). Other relevant data should be collected by means of specific enquiries.
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Conclusioni
La metodologia proposta offre agli stakeholders interessati :
Una mappatura degli effetti potenziali che derivano dalla protezione 
delle IG
una lista di indicatori da selezionare per adattare la metodologia alle 
specifiche situazioni.

La valutazione deve aiutare a chiarire tutti i possibili problemi che 
possono sorgere PRIMA dell’avvio dell’iniziativa, per rendere TUTTI gli 
stakeholders consapevoli di ciò di cui si devono aspettare.

In particolare la valutazione condotta ex-ante può aiutare gli 
stakeholders a scrivere le regole di produzione in base alle aspettative 
che si sono create sullo strumento.

La valutazione ex-post può poi aiutare tutti gli stakeholders a verificare 
se l’iniziativa ha raggiunto le aspettative, ed eventualmente riflettere 
su modifiche da apportare alle regole e/o iniziative da intraprendere.
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