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¿De qué PyMEs hablamos?

• De 5 a 500 empleados
• Ventas de 5 mil a 10 millones (mensuales)

• Tecnología básica
• De 2 a 100 PCs en red
• Por lo menos 1 servidor (así sea una PC)
• Acceso a Internet

• Software básico
• Sistema administrativo
• Word y Excel
• Email



¿Qué resuelve esa “Cajita Feliz”?

Te voy a ayudar a cobrar más 
rápido y con más control

Resuelve un problema real y 
puntual del negocio

Te instalo este servidor que viene 
pre integrado con tu administrativo

Se basa en servidor 
multifuncional, fácil de instalar y 
pre integrado con infraestructura

Te muestro como analizar, 
priorizar, contactar y supervisar la 
cobranza

Introduce un método que facilita el 
trabajo de los involucrados en el 
problema real

Te conectas a esta página web 
que te ayuda a hacer lo anterior

Incorpora una herramienta de 
trabajo web de fácil uso

Si tienes problemas me avisas 
porque tienes soporte remoto y 
actualizaciones automáticas

Se conecta a una “quasi-nube” 
donde se protege la disponibilidad 
y la confidencialidad

Lo mejor es que es súper 
económica y el pago es mensual

Limita la inversión inicial y 
disminuye el riesgo de probar



Substituir el “análisis de vencimiento” 
por un “mapa de calor”



Cambiar el “cuaderno” con la historia del 
cliente por un muro tipo “Facebook”
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